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Kvartalsredeggrelse for 3. kvartal 2007

Forventningerne til omsaetning og resultat i 2008 opjusteres, men vi nar ikke det forventede i
forste driftsar 2007.

Danish Airlaid Technology har i 3. kvartal pdbegyndt den kommercielle production, med hoved-
veegt pa produktion af testmateriale til virksomhedens kunder og kundeemner. Der er gennem-
fort langt flere testproduktioner end oprindelig planlagt, og produktprogrammet er derfor vee-
sentligt sterre pa nuveerende tidspunkt, end det, der var forudsat. De mange nye produkter er
praesenteret for kunderne, og der er stor aktivitet som fglge heraf.

Der har under produktionen veeret nogle indkaringsproblemer, som er blevet rettet, men de har
givet lidt forsinkelser i forhold til de planer, der oprindelig var lagt. Det er dog indtrykket, at et
forlgb pa 14 maneder fra farste spadestik til en feerdig fabrik med et kompliceret produktionsan-
leeg til en samlet veerdi pa naesten 90 mio. kr., er en god praestation, og set i relation hertil ma
den samlede forsinkelse anslaet til 3 - 4 maneder anses for ubetydelig og naesten forventelig.

Der forventes nu en omsaetning i indeveerende regnskabsar pa 3,5 - 4,0 mio. kr., og et resultat
for skat pa mellem - 8 og - 8,5 mio. kr. | bgrsprospektet anfgrtes en forventet omsaetning pa 12
mio. kr. og et resultat for skat p& - 5,1 mio.

Bestyrelsen anser det imidlertid for vigtigere, at der er indgaet aftaler med kunder, der styrker
forventningerne til fremtiden veesentligt. Saledes er forventningen til 2008 nu, at omsaetningen
vil blive i niveauet 42 - 50 mio. kr., mod de 35,7 mio. kr., der var angivet i barsprospektet, og
resultatet for skat forventes nu at blive et underskud pa 1,5 - 2,5 mio. kr., i stedet for et under-
skud pa 3,2 mio. kr.

Danish Airlaid Technology A/S indgar storre aftale vedr. leverance af specielle airlaid
produkter.

En veesentlig &rsag til den naevnte opjustering til salget allerede i 2008 er, at der er indgaet en
aftale med en stor kunde vedr. leverance af airlaid produkter til det europaeiske marked.



Hele airlaid branchen i Europa har neesten 100% kapacitets udnyttelse, og der er derfor stort
behov og efterspargsel for selskabets produkter. Den indgaede aftale kraever en del formalia
vedr. godkendelser, og derfor sker ordre tilgangen gradvist over de neeste 6 maneder.

Generelt er der stor aktivitet pa salgsomradet, og der er derfor sket en vaesentlig styrkelse af

organisation i salgsafdelingen i november mé&ned gennem tilknytning af personer med indgéen-

de kendskab til markedet og kunderne.

Bestyrelse og direktion udtrykker derfor tilfredshed med udviklingen i selskabet indtil nu.
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